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6 Bonnes 
raisons de 
mandater
avec IAD 

• Premier réseau Européen & National de 
Mandataires

• 15 000 agents présents sur le territoire

• 600 mandats de vente signés par jour 

• 55 000 ventes en 2021

• Un CA de 390 867 701 € à fin 2020 (chiffres 
juin 2021)

• Une commission moyenne de 7 000 € par 
iadien.



Répartition IAD sur le Térritoire



À retenir, 

• IAD est le leader  National des mandataires. 

• Pour rappel, le CSF est en convention avec IAD pour : 

• L’indication d’affaires signée le 29 octobre 2017 avec une rémunération à 0,25 % 

• Le mandat de vente signé le 24 janvier 2022 à 12% HT (de la com agent)

❖ Pour un Fonctionnement Optimal du partenariat:

➢ Il ne suffit pas de pousser un bien. Chaque contact avec un IADIEN dans le cadre du mandat de vente doit être 
l’occasion de tisser des liens et lui rappeler que nous souhaitons travailler avec eux aussi dans le cadre de 
l’indication d’affaire. Un IADIEN qui pense à vous à chaque entrée de mandat c’est la garantit d’un flux régulier.

➢ La force de frappe d’IAD est colossale, ne pas profiter de ce retour d’affection grâce au mandat de vente serait 
incompréhensible !

À vous de mandater ! ☺



Arguments pour nos adhérents

• Pourquoi travailler avec IAD

• Présence sur l’ensemble du territoire une grande disponibilité où que vous soyez

• Gestion des étapes pour vous aider à vendre votre bien jusqu’à la signature chez le 
notaire,

• En passant par un professionnel, vous évitez les pièges tels que vices cachés, prêt 
bancaire refusé etc…

• Conseiller Indépendants plus flexibles et non soumis aux procédures limitant leur 
champs d’action

• Frais réduit 10 à 15% moins cher qu’une agence immo.

• Peux vous aider aussi dans la recherche de votre futur bien. Large choix d’annonces



Récapitulatif des 
étapes pour la 
transmission d’un 
contact dans le 
cadre du mandat
de vente

• Je détecte un besoin chez mon adhérent: un 
bien à vendre,

• Je fais signer la fiche accord de transmissions 
des coordonnées à l’adhérent ( ATTENTE RETOUR DRC DU DOC)

• J’inscris ma demande sur NosRézo:

• Je crée mon opportunité sous Horizon:

Saisie Opportunité mandat de vente sous 
HORIZON.pptx

Saisie Opportunité mandat de vente sous HORIZON.pptx


Vous avez un bien à vendre

Rendez-vous sur le site : https://nosrezo.com/

Puis entrez l’identifiant et le mot de passe ci-dessous

Identifiant: 481844
Mot de passe: CsfIad2022

Attention le C de csf et le I de iad sont en MAJUSCULES

https://nosrezo.com/


481844

CsfIad2022

Identifiant: 481844
Mot de passe: CsfIad2022

Attention le C de csf et le I de iad sont en MAJUSCULES









Choisir le conseiller proposé.
Si vous souhaitez l’envoyer à un conseiller 
spécifique, merci d’envoyer votre demande 
à Prescripteur@csf.fr. Nous ferons la 
demande à IAD

mailto:Prescripteur@csf.fr




Une fois les éléments envoyés, 
le conseiller IAD devra vous 
recontacter au maximum, sous 
48h si ce n’est pas le cas, merci 
de nous en informer 
immédiatement en envoyant 
un mail à Prescripteurs@csf.fr



Création de 
l’Opportunité 
sous Horizon

Sous Horizon : 
• Rendez-vous sur le compte concerné (agence 

immobilière)
• Créez une opportunité en partant du particulier 

concerné le jour où vous  le dirigez vers l’agence 
immobilière 

• Enregistrer l’opportunité:
..\Saisie Opportunité mandat de vente sous 
HORIZON.pptx

• Pensez à créé l’interlocuteur IAD (agent co) sous 
Horizon sur le compte IAD de votre Secteur déjà 
existant.

../Saisie Opportunité mandat de vente sous HORIZON.pptx


Si vous avez besoin d’aide:
prescripteurs@csf.fr

mailto:prescripteurs@csf.fr

